
 
  

43. Münsterischer Versicherungstag – Vorabend 

Zielgruppe Versicherungsmakler, Versicherungsfachleute, Richter, 
Rechtsanwälte, Rechtsreferendare 

Erwerbbare 
Kompetenzen/Lernziele 

 
4.3.1 – Die rechtlichen Grundlagen für den 
Versicherungsvertrieb kennen 
 
4.3.1 – Zielsetzung und Geschäftsfelder sowie die Stellung des 
Versicherungsunternehmens am Markt kennen, um Transparenz 
für den Kunden herstellen zu können (z.B. 
Nachhaltigkeitsstrategie)  
 
4.3.2 – Rechtsgrundlagen für Versicherungsverträge 
beherrschen  
 
4.3.2 – Die rechtlichen Grundlagen für den 
Versicherungsvertrieb beherrschen (z.B. Geldwäschegesetz, 
Datenschutz und weitere Verbraucherschutzgesetze, 
Beratungspflicht zu Nachhaltigkeitspräferenzen)  
 
4.4 – Risiken und Zusatzbedarf des Versicherungsnehmers 
erkennen und erläutern 
 
4.4 – Die dem Versicherungsvertrag zugrunde liegenden 
Rechtsgrundlagen, Obliegenheiten und Tarifbestimmungen 
kennen  
 
4.7.1 – Strategische Unternehmensentscheidungen für die 
Umsetzung im Versicherungsvertrieb nachvollziehen können 
 
4.7.1 – Grundlagen des (Pflicht-)Versicherungsrechtes kennen 
 

Dozent 

 
Prof. Dr. Petra Pohlmann, Geschäftsführende Direktorin, 
Forschungsstelle für Versicherungswesen der Universität 
Münster 
 
Dr. Andreas Tacke, Chief Medical Consultant und Leiter 
Emerging Risks, Hannover Re 
 
Alexandra Dorndorf, Polizeipräsidentin Münster 
 
Jürgen Dekker, Stellvertretender Polizeipräsident Münster und 
leitender Kriminaldirektor 
 

Methode/Medien Präsentation mit anschließender Fragerunde und 
Gruppendiskussion 



 

 

Zeit Inhalte Erwerbbare Kompetenzen Methoden/Medien 
Anrechenbare 

Zeit in 
Minuten 

18:00 – 
18:10 
Uhr 

Grußworte  
   - 

18:10 – 
18:55 
Uhr 

Geopolitische Risiken - 
Verflechtung mit anderen 

Emerging Risks 
 

 
4.3.1 – Die rechtlichen 
Grundlagen für den 
Versicherungsvertrieb kennen 
 
4.3.1 – Zielsetzung und 
Geschäftsfelder sowie die 
Stellung des 
Versicherungsunternehmens 
am Markt kennen, um 
Transparenz für den Kunden 
herstellen zu können (z.B. 
Nachhaltigkeitsstrategie)  
 
4.3.2 – Rechtsgrundlagen für 
Versicherungsverträge 
beherrschen  
 
4.3.2 – Die rechtlichen 
Grundlagen für den 
Versicherungsvertrieb 
beherrschen (z.B. 
Geldwäschegesetz, 
Datenschutz und weitere 
Verbraucherschutzgesetze, 
Beratungspflicht zu 
Nachhaltigkeitspräferenzen)  
 
4.4 – Risiken und 
Zusatzbedarf des 
Versicherungsnehmers 
erkennen und erläutern 
 
4.4 – Die dem 
Versicherungsvertrag 
zugrunde liegenden 
Rechtsgrundlagen, 
Obliegenheiten und 
Tarifbestimmungen kennen  

Präsentation mit 
anschließender 
Fragerunde und 

Gruppendiskussion 

45 Minuten 

Datum | Dauer 21. November 2025, 18:00 – 19:45 Uhr 

Anrechenbare Bildungszeit 90 Minuten 



 
 
4.7.1 – Strategische 
Unternehmensentscheidungen 
für die Umsetzung im 
Versicherungsvertrieb 
nachvollziehen können 
 
4.7.1 – Grundlagen des 
(Pflicht-)Versicherungsrechtes 
kennen 
 

18:55 – 
19:40 
Uhr  

Auswirkungen der 
geopolitischen 

Sicherheitslage auf die 
innere Sicherheit und die 
Polizeiarbeit in Münster 

 
4.3.1 – Zielsetzung und 
Geschäftsfelder sowie die 
Stellung des 
Versicherungsunternehmens 
am Markt kennen, um 
Transparenz für den Kunden 
herstellen zu können (z.B. 
Nachhaltigkeitsstrategie)  
 
4.3.2 – Rechtsgrundlagen für 
Versicherungsverträge 
beherrschen  
 
4.3.2 – Die rechtlichen 
Grundlagen für den 
Versicherungsvertrieb 
beherrschen (z.B. 
Geldwäschegesetz, 
Datenschutz und weitere 
Verbraucherschutzgesetze, 
Beratungspflicht zu 
Nachhaltigkeitspräferenzen)  
 
4.4 – Risiken und 
Zusatzbedarf des 
Versicherungsnehmers 
erkennen und erläutern 
 
4.4 – Die dem 
Versicherungsvertrag 
zugrunde liegenden 
Rechtsgrundlagen, 
Obliegenheiten und 
Tarifbestimmungen kennen  
 
4.7.1 – Strategische 
Unternehmensentscheidungen 
für die Umsetzung im 
Versicherungsvertrieb 
nachvollziehen können 
 
4.7.1 – Grundlagen des 
(Pflicht-)Versicherungsrechtes 
kennen 
 

Präsentation mit 
anschließender 
Fragerunde und 

Gruppendiskussion 

45 Minuten 



 

19:40 – 
19:45 
Uhr 

Schlussworte   - 

Summe    90 Minuten 

 


